Een kijkje in de keuken van
Amant

De eerste stappen op het gebied van
retailmarketing...







Retalling: de kunst van het
verleiden

* Amant panden verleiden niet tot consumeren

* Zijn doorgaans oud, niet goed onderhouden, lang niet
altijd open, zijn winkels zonder uitstraling, zijn
showrooms zonder show

* Dat terwijl ons product en onze dienst zich uitstekend
laat vertalen in sfeer en emotie en beleving.

* Maar kosten gaan voor de baten uit: het vergt
vooruitzien, lef en ondernemerschap



De Amant locatie

Het Amant gezicht in de wijk:

Eenduidige uitstraling en
herkenbaar gezicht

Fris, modern maar zonder fratsen

Start in Baarn met nieuw
retaildesign plan

Ontworpen standaard wordt in de
tijd toegepast op alle locaties
(thans 35)



Foto's Baarn



De voorzichtige start met de
p van plaats

* Aanstellen van een manager huisvesting
* |nvoeren strategisch vastgoed overleg
e Koop/ huur beleid

* Terug in aantal oude locaties, slim delen met
ketenpartners voor nieuwe locaties

* Shop in the Shop concepten?

* Indirecte verkoop middels branchevreemde kanalen?
* Online verkoop?

e Zorgboulevards?

* Assortimentskeuze?

* POP : daar zijn waar de cliént is!



Een ware revolutie...



Slechts 8 productgroepen

* Geen werkplekken zoals een kantoor ( geen
hokken)

* “lkea” routings en (de)signing
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Een nieuw spel!

* Visionalr en commercieel ondernemen

Richten, inrichten en verrichten
Duurzaam onderscheidend vermogen

nterne en externe uitdagingen; verkopen
tijldens de verbouwing!!!

Point of no return!



